
********** *****

** *** ** ********
Saint­Joseph (42800)
************
*********@*****.***

Commercial terrain, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

déc. 2022 / aujourd'hui PROJET DE TRANSITION PROFESSIONNELLE

DIAGNOSTIQUEUR IMMOBILIER
FORMATION à venir
Recherche deux jours de stage pour validation auprès de l'organisme "TRANSITION
PRO"

févr. 2018 / Administration financière & gestion budgétaire / Tarifs SAP
LUSTUCRU FRAIS LYON
Responsable des tarifs et gestion des conditions commerciales :
• Gestion et contrôle du budget des coopérations commerciales et NIP via les accords
commerciaux et contrats de mandat : saisie comptable des factures sous SAP et
création de tableaux de bord spécifique sous Business Object pour le suivi des accords.
• Amélioration et création des tableaux de bord pour les négociateurs et le service
commercial sous Business Object (module SAP) (rentabilité, extraction de chiffres
d'affaires, taux de service...)
• Gestion et saisie des tarifs en fond de rayon et promotion sur l'ensemble des filières
de distribution nationale.
• Saisie des commandes destinées au développement des ventes, création des
magasins et gestion de la hiérarchie client.

janv. 2012 / févr. 2022 Freelance ­ prospection commerciale bâtiment
GECAPE SUD

janv. 2010 / févr. 2022 Freelance : prospection commerciale bâtiment et travaux
CITINEA

janv. 2010 / févr. 2018 Freelance : prospection en construction de bâtiment et travaux
COMMITECH
* Détection des leads.
* Création des plaquettes commerciales.
* Prise de rendez­vous téléphonique & suivi prospects/clients.
* Réalisation de plan "Grand compte" permettant de définir et Coordonner
les actions commerciales (identité, organigramme, marché,
opportunité, menaces, stratégie et axes de développement, relation
avec le client, projets identifiés, contacts, titres, fonctions et poids)
Références clients :
o CITINEA (Vinci construction) depuis 2008 : Construction clefs en main .
o ARCADE REALISATIONS, Maîtrise d'œuvre 
o PITANCE TRAVAUX SPECIAUX (Vinci Construction 2013) 
o GECAPE SUD en 2012 : Commercial terrain (couverture et bardage)
o NOVELIGE (Vinci Construction 2010 à 2012) 

janv. 2010 / janv. 2012 NOVELIGE (Vinci Construction

févr. 2003 / déc. 2009 Comptable et chargée de recouvrement
LABO­SERVICES
* Réalisation du flop Twenty (20 plus mauvais payeurs) et transmission 
des en­cours aux commerciaux. 
* Interface avec la facturation pour la recherche de solutions 
appropriées à chaque type de client et la gestion des litiges. 
* 2007 à 2009 : congé pour création d'entreprise à temps partiel 
CDI Givors
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mai 1994 / janv. 2002 Assistante de direction T.P.E.
ENERSERVICES
* Secrétariat général (devis, téléphone, nomenclature des produits, 
procédures de fabrication...) 
* Comptabilité tiers et générale (social et payes), jusqu'au bilan, puis 
transmission à un expert­comptable, via CIEL COMPTABILITE. 
* Commercial : prospection téléphonique, création de plaquette 
CDI Rive de Gier

sept. 1990 / août 1992 B.H.V
Merchandising afin de rentabiliser le rayon droguerie/Commandes

DIPLOMES ET FORMATIONS

sept. 2005 / juin 2006 BTS COMPTABILITE ­ BAC+2
CNED et V.A.E.

sept. 1990 / juin 1993 BTS action commerciale ­ BAC+2
Groupe IGS

sept. 1989 / juin 1990 Sciences économiques
Lycée Claude LEBOIS; Saint Chamond­42

/ Formation ARC EN CIEL

/ Certificat SST

/ Baccalauréat B ­ BAC

COMPETENCES

SAP, Business Object, Interface, CRM, PHOTOFILTRE, MAILJET

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais Bilingue

Français

CENTRES D'INTERETS

Art, Peinture, dessin d'art & poterie, Pratique de la peinture, Association, Secrétaire, comptabilité,
organisation d'évènements et
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