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Agent commercial indépendant, Confirmé

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

sept. 2018 / aolt 2020 ASSIIR O' POIL

* Prospection telephonique a partir d'une base de données de prospects
fournie

* Prise de découverte, proposition téléphonique et signature des contrats en
one-shot

sept. 2017 / juil. 2018 Agent commercial indépendant
AGE NUS

* Prospection terrain et téléphonique
* Estimation de biens (maisons, appar tements et terrain)

* Faire du repérage de biens a vendre
* Rentrer des mandats

* Appoi ter un suivi efficace et professionnel dans le projet des clients

sept. 2016 / aoiit 2017 Agent lenenobiller
AGENTYs

* Formation de deux semailles eu i mmobilier (rentrées de mandat > traitement
des besoins clients, prospection...)

* Apprentissage sur une semaine de L'utilisation d'un logiciel de transaction
pour accompagner nos clients acheteurs et vendeurs dans leur projet

sept. 2014 / juin 2016 Commercial Confort
LCL kremlin Blcétre

* En Menuiseries a domicile en Alternance-Confort, (93330) et MIKAPEN
(9-4500)

* Formation d'un mois sur les produits et la méthode de vente (plan de
découverte, présentation société, présentation des produits.,.)

* Apprentissage d'un logiciel de réalisation de devis et de bons de commandes
pour les clients acheteurs

* Réalisation des Rendez-vous avec signature du bon de commande

sept. 2012 / Commerciale vie
LCL kremlin Blcétre

* Relances Le matin a 8h 00 des clients a découvert sur Leur compte pendant
envirton 15-20 minutes

* 81 15/9h00: prospection commerciale via un fichier de clients ou prospects
pour prendre des rendez-vous avec eux (Assurances vie, assurance déces.
assurances voiture, assurance santé, crédits a la consornmation r credits

i mmo...), Création de comptes bancaires -10h /19h réponse aux mails des
clients plus 5 a 6 rendez-vous par jour avec les clients pour leur vendre des
contrats -Transition a l'acceull de temps a autre quand il n'y avait personne,
afin d'accueillir Les clients et répondre a Leur besoin (demandes de virements,
demandes de carte de retrait immédiate. demandes de chéquiers. litiges-)

DIPLOMES ET FORMATIONS
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sept. 2016 / aoiit 2017 BACHELOR COMMERCE MARKETING EN ALTERNANCE - BAC+3
Coin rrierce Marketing

/ sept. 2014 OS( 2Cbin)
COGEFI - CHAMPS-SUR-MARNE

sept. 2010 / aolGt 2011 BAC SCIENTIFIQUE 1SCIENTIFIOUE - BAC
LVCEE CHAMPLAIN - CHENNEVIERES-SLA-MARNE

COMPETENCES

Illustrator, Photoshop, Analyse de données, base de données, Indesign, excell, Word

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais
Espagnol
Francais

CENTRES D'INTERETS

Football, natation, course a pied et musculation
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