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TECHNICO­COMMERCIAL sédentaire, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

janv. 2014 / déc. 2021 ACHETEUR­APPROVISIONNEUR
ACHETEUR­APPROVISIONNEUR Electricforez, Cogolin
électriques villas de prestige, automatismes, vidéosurveillances, alarmes, éclairages
jardins. 
Approvisionnements et chiffrages avec logiciel Esabora. Dépannages et suivis travaux.

janv. 2008 / déc. 2014 TECHNICO­COMMERCIAL sédentaire
Groupe Sonepar Agence Sonepar­ Connect de Grimaud
particuliers, anglais, offres de prix, achats, gestion des stocks.

janv. 2007 / déc. 2008 CADRE TECHNICO­COMMERCIAL
Groupe LG
LG­HIMACS). 
Prescription auprès des architectes, décorateurs, cuisinistes, vente de la matière brut
et formation des 
transformateurs menuisiers ébénistes, animation des 12 commerciaux du réseau de
distribution partenaire 
CBC sur les régions PACA et Languedoc­Roussillon, gestion du service commercial de
l'entreprise.

janv. 2006 / janv. 2007 ATTACHÉ COMMERCIAL
France Colis Express ­ Agence de Marseille
suivi et développement commercial auprès des professionnels (pièces automobiles et
cartouches d'encre).

janv. 2005 / RESPONSABLE COMMERCIAL
Hôtellerie de plein air Les Tournels­ Ramatuelle
(4*, 1000 places, 100 salariés) 
Mise en œuvre de la politique commerciale, marketing opérationnel, communication,
management 
des relations avec les tour­opérateurs, salons, encadrement et gestion . 
(Objectif atteint de rejoindre la chaîne de camping luxe « Yelloh !Village »)

janv. 2000 / janv. 2005 DIRECTEUR ADJOINT
Hôtellerie de plein air La Croix du Sud­ Ramatuelle
120 places, 16 salariés) Encadrement de 16 salariés, gestion des réservations,
réception des clients, 
gestion des caisses, suivi des investissements, mise en place de l'outil informatique,
du site internet, 
et promotion auprès des CE. 
(Doublement du CA en 5 ans et transmission du camping en gérance pour 12 
ans à la chaîne « Campéole/Trigano »)

janv. 1994 / janv. 2000 GÉRANT
Sarl le Verger ­ La Croix­Valmer
Clientèle de professionnels et de particuliers. Gestion des achats et du personnel

janv. 1989 / déc. 1994 RESPONSABLE COMMERCIAL itinérant
Groupe Sonepar Agence Sonepar­ Connect de Grimaud
personnes. Prospection et vente de matériel électrique sur la zone du Golfe de Saint­ 
Tropez, prescription auprès des architectes.
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janv. 1987 / déc. 1989 RESPONSABLE DÉVELOPPEMENT
Coup de Cœur Paris et Saint­Tropez

/ Paris
prêt­à­porter et lingerie masculine) Paris : Mise en place de stratégies commerciales
ciblées sur des 
boutiques (Paris, Deauville) visant à développer le C.A. 
St­Tropez : Mise en place et ouverture d'une boutique, 3 employés sur 8 mois.

/ Groupe Sonepar Agence Sonepar­ Connect de Grimaud
matériel électrique sur la zone du Golfe de Saint­Tropez.

DIPLOMES ET FORMATIONS

sept. 2000 / juin 2005 Formation continue de langue, allemand et anglais
CPFA Jeune Chambre Economique avant 40 ans

sept. 1982 / juin 1984 BAC E mathématiques technologique et scientifique; BTS Mécaniques et
Automatismes ­ BAC+2
CCI du Var

/ Formations commerciales et management

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Français
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